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MEMORIA DEL PROYECTO

1.- DATOS DE IDENTIFICACIÓN DEL SOLICITANTE.
	Solicitante
	Forma Jurídica
	Persona de Contacto

	Dirección
	Nº
	Piso

	Código Postal
	Localidad
	Provincia

	Teléfono
	Móvil
	Fax
	Correo Electrónico

	Epígrafe I.A.E.
	Actividad Económica
	Fecha Constitución
	Comienzo de la Actividad

	
	
	Previsión de Creación de Empleo


2.- JUSTIFICACIÓN DEL ESPACIO SOLICITADO.
3.- RESUMEN DE LA IDEA EMPRESARIAL.
4.- EQUIPO PROMOTOR.
Formación y experiencia profesional de la /s persona/s que van a desarrollar la actividad económica.
5.- DESCRIPCIÓN DE LOS PRODUCTOS/SERVICIOS.
Identificación de los productos/servicios, así como su tipología: clasificación por familias, carácter innovador, envases, plazos de entrega, garantía, forma de pago, área geográfica de venta, etc.
6.- ÁNALISIS DE LA CLIENTELA.
Clasificación de la tipología del cliente, comportamientos de compra, necesidades a cubrir, atributos valorados, etc.
7.- ANÁLISIS DE LA COMPETENCIA.
Estudio del producto ofrecido, rango de precio, plazo de entrega, imagen del establecimiento,.. e identificar los puntos fuertes y débiles de tu negocio frente a la competencia.
8.- PROVEEDORES.
Qué necesitas comprar asiduamente, características de tus proveedores (precio, plazo de entrega, forma de pago, política de devoluciones, etc.).
9.- CANALES DE DISTRIBUCIÓN.
¿A través de quién o de que colectivos vas a llegar a tu cliente final? ¿Qué acuerdos de colaboración vas a establecer?

10.- COMUNICACIÓN COMERCIAL.
Nombre y logotipo de la empresa, e identificar qué actuaciones vas a realizar para promocionar el negocio.
11.- PRECIO.
Fijar el precio de tus productos/servicios y establecer el margen de beneficio en cada uno de ellos.
12.- PRODUCCIÓN.
Descripción del proceso de fabricación, así como la maquinaria y utillaje necesario.
13.-RECURSOS HUMANOS.
Descripción de las tareas a desarrollar y su distribución entre los socios.
